
Agent comercial
Ref.203847 - 06/08/2026 - Comarca Baix Empordà

Descripció de l'oferta

Busquem un/a Agent Comercial Immobiliari/ària, preferiblement amb experiència en el sector. La persona seleccionada serà responsable de la

captació de nous clients i immobles, així com de l'assessorament i l'acompanyament durant tot el procés de compravenda d'habitatges residencials.

Cerquem una persona dinàmica, amb iniciativa, capacitat de negociació i excel·lents habilitats comunicatives, que gaudeixi del tracte amb el client i

vulgui formar part d'un equip en creixement.

Funcions i requisits de la vacant

Funcions del lloc de treball: 

-Captació de nous immobles per a la seva comercialització.

-Assessorament i seguiment de clients propietaris i compradors.

-Organització i realització de visites als immobles.

-Valoració d'habitatges i elaboració d'estratègies de comercialització.

-Negociació i seguiment de les operacions de compravenda fins al tancament.

-Gestió de la cartera de clients i manteniment de relacions comercials.

-Col·laboració amb l'equip comercial per assolir els objectius de l'empresa.

Requisits

-Habilitats comunicatives i tracte amb el client.

-Persona proactiva, organitzada i amb iniciativa.

-Capacitat per treballar per objectius i en equip.

-Es valorarà el coneixement d'anglès i/o francès.

Condicions que ofereix l'empresa
Jornada: Jornada completa

Horari: 10.00h - 18.00h

Perspectiva de la feina: feina estable

Previsió d'incorporació: Immediat

Salari: 20.000€ - 30.000€

El salari es negociable

Sou Fix + Variables

Idiomes
Català - A1 - Principiant (Imprescindible)

Castellà - A1 - Principiant (Imprescindible)

Anglès - B2 - Avançat (Valorable)



Francès - A2 - Elemental (Valorable)

Professions de la feina

Agent comercial

Agent de la propietat immobiliària (API)

Assessor/a comercial

Empresa
Sector: Auditoria / Gestoria / Assesoria / Consultoria / Legal

Descripció: Agència immobiliària especialitzada en la compravenda, el lloguer i la gestió d'immobles a les zona. Oferim un servei integral

i personalitzat, acompanyant els nostres clients durant tot el procés de compra i venda amb professionalitat, transparència i

un profund coneixement del mercat local.


