
Comercial (H/D) per ruta consolidada (+30.000€ SAB)
Ref.177842 - 10/02/2023 - Província Girona

Funcions i requisits de la vacant

Estem buscant una persona (home o dona), d'edat indiferent, amb clara vocació comercial i que tingui clar que és el tipus de feina que vol realitzar.

Atès que treballarà sobre una ruta ja consolidada, realitzarà des del primer moment visites ja programades setmanalment.

Es mourà amb vehicle d'empresa que s'endurà a casa després de la jornada laboral. Això significa que al matí, parteix des de casa per poder estar a

casa del primer client a les 8 AM.

Estarà tot el dia de ruta, per tant, dinarà fora de casa. L'empresa paga 11'50€ diàris per dinar fora de casa.

La seva funció principal es visitar clients i recollir comandes diàriament. Les peticions poden arribar per telèfon directament, per Whatsapp o bé a la

mateixa visita. 

La visita també s'aprofita per introduïr nous productes que el client no coneix o que compra a la competència, oferir campanyes, etc...

La funció del comercial és estar disponible pel client durant tota la jornada per si cal resoldre alguna incidència. És possible que truqui un client al

qual no se l'ha de visitar aquell dia, però igualment se l'haurà d'atendre.

Cal tenir disponibilitat en tot moment per atendre al mòbil durant la jornada laboral.

Cal prestar atenció davant l'oportunitat de captar nous clients si s'escau. 

Es tracta d'una feina dinàmica, amb bastantes visites al dia. 

Cal tenir una bona agilitat mental, per pensar i fer varies coses a la vegada, registrar-ho tot, no oblidar-se d'una comanda, no oblidar-se de trucar a

un client, etc...

De març a setembre la feina és molt intensa, i de menys activitat d'octubre a febrer, quan normalment es plega a les 16.30/17h. En els mesos de més

activitat l'horari es pot allargar més. 

SALARI:



El salari està format per un sou fix + 1'5% sobre les vendes = Total entre 30.000 i 36.000€ bruts anuals

A part, es poden assolir uns incentius anuals de fins a 2.400€ bruts

VACANCES:  31 dies naturals a reallitzar fora de la temporada alta

EQUIPAMENT:

· Vehicle d'empresa

· Tablet

· Telèfon mòbil

· Roba de treball representativa

HORARI:

· Es surt al matí des de casa i només es va a la central en cas d'alguna urgència. 

· Els divendres hi ha reunió comercial a la tarda.

· Feina de dilluns a divendres. Es treballen 4 dissabtes al matí a l'any, per resoldre incidències o urgències de clients en temporada d'estiu, però

només fins a les 13.00h.

Condicions que ofereix l'empresa
Jornada: Jornada completa

Horari: Partit de dilluns a divendres

Perspectiva de la feina: Contractació directa a l'empresa.

Salari: de 30.000€ a 36.000€ bruts anuals

El salari indicat és el resultat del FIX + comissions 1'5% sobre vendes

Altres dades a destacar: IMPORTANT: 

· Cal contestar les preguntes que fem

· Cal tenir el currículum adjunt actualitzat abans d'enviar la solicitud

· Cal tenir la informació d'infofeina al dia, ordenada

· El currículum amb fotografia és la millor opció

Estudis

És valorable COU amb titulació COU

ESO amb titulació ESO

BUP amb titulació BUP

Certificats Professionals amb titulació Venedor/a tècnic/a (COMV30)

Certificats Professionals amb titulació Gestió comercial de vendes (COMT0411)

Certificats Professionals amb titulació Agent comercial (COMV20)

Certificats Professionals amb titulació Activitats de venda (COMV0108)

Cicles Formatius de Grau Superior amb titulació Comerç i Màrqueting

Cicles Formatius de Grau Mitjà amb titulació Comerç i Màrqueting

Idiomes
Castellà - C2 - Expert (Imprescindible)

Català - C2 - Expert (Imprescindible)

Coneixements necessaris



Venda presencial Vendes

Professions de la feina

Agent comercial

Assessor/a comercial

Comercial

Carnets
B

Altres requeriments
DO DE GENTS: És una feina en la que tot el dia estàs parlant amb gent, sigui de forma presencial o telèfon. No és apta per una persona que no

busqui relacionar-se.

IMPRESCINDIBLE CARNET B

El lloc de residència no importa per que es surt des de casa a fer la ruta de clients tota la setmana. Només es va a la centrar en cas de necessitat o

bé si algún client té una urgència puntual. Ens referim a que no s'ha d'anar a l'empresa cada dia ni començar al matí des de l'empresa.

Empresa
Empresa: GRUP ORGANIGRAMA

Sector: Recursos humans: consultoria - ETT

Descripció: Empresa de referència a la demarcació de Girona, amb més de 35 anys de trajectoria, amb una important xarxa comercial i

una àmplia i consolidada cartera de clients.


