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Delegat Comercial sector alimentari
Ref.202081 - 24/04/2026 - Comarca Alt Emporda

Descripcio de l'oferta

Oportunitat per incorporar-se a un projecte en expansié, amb alta activitat comercial i impacte directe en resultats. Posici6 amb autonomia,

dinamisme i possibilitats reals de creixement territorial dins Catalunya.

Funcions i requisits de la vacant

- Prospecci6 activa de nous clients dins la provincia de Girona

- Planificacié de rutes comercials i visites periodiques a clients

- Presentaci6 de producte i dinamitzacié de vendes en punt de venda

- Gesti6 del dia a dia comercial: comandes, incidéncies i seguiment

- Implementacié d?accions promocionals i suport a campanyes comercials
- Control de preséncia de marca i visibilitat en clients

- Analisi de mercat i deteccié d?oportunitats a la zona

- Coordinacié amb logistica i atenci6 al client per garantir el servei

- Report de I?activitat comercial i seguiment d?objectius

- Progressiva ampliacié de zona a Catalunya en funcié del creixement

Condicions que ofereix I'empresa

Jornada:  Jornada completa
Horari: Dilluns a divendres en horari comercial
Perspectiva de la feina:  Projeccio professional
Adarivenir
Retribuci6 formada per fix + variable en funcié d?objectius, amb paquet competitiu segons experiencia aportada.
Altres dades a destacar: Projecte estable amb creixement a Catalunya.
Alta autonomia i activitat comercial.
Eines completes (vehicle, dispositius, dietes).

Entorn dinamic i orientat a resultats.

Estudis
Es valorable Grau amb titulacié6 Administracié i Direccié d'Empreses

Llicenciat amb titulacié Administracio i Direccié d'Empreses

Cicles Formatius de Grau Superior amb titulaci6 Comerg i Marqueting
ldiomes

Catala - C1 - Funcional (Imprescindible)

Castella - C1 - Funcional (Imprescindible)

Professions de la feina

Delegat/da comercial

Delegat/da de Vendes



Key account

Experiencia laboral

Es valorable Experiencia prévia en posicions comercials, preferiblement en venda de producte o canal distribuci6.
Experiencia en entorns de venda amb volum o rotacié de producte.
Coneixement del territori (Girona provincia)
Experiencia treballant amb objectius comercials
Familiaritat amb eines digitals (CRM, gesti6 de comandes, etc.)
Disponibilitat per ampliar zona a Catalunya a curt/mig termini
Nivell d'experiencia:  Carrec intermedi / Encarregat

Anys d'experiencia:  Entre 10 i 15 anys

Carnets

B

Altres requeriments

Perfil orientat a I?accid, amb capacitat de generar activitat comercial de forma autdonoma
Habilitats de comunicacio i tracte directe amb clients

Capacitat d?organitzacié i planificacié de rutes comercials

Residéncia a la provincia de Girona o proximitats

Carnet de conduir B imprescindible

Empresa

Empresa: ORGANIGRAMA
Sector: Recursos humans: seleccié de personal ? headhunting

Descripcio: A Organigrama som una empresa de selecci6 de personal amb més de 30 anys d?experiéncia connectant talent i empresa.

En inscriure?t a aquesta oferta, el teu CV sera revisat pel nostre equip de consultors especialitzats, que valoraran la teva
trajectoria professional, les teves motivacions i el teu potencial de creixement, aixi com |?encaix amb els requeriments

especifics del lloc de treball.

Al llarg de la nostra trajectoria hem avaluat més de 150.000 candidatures en més de 20.000 processos de seleccid, sempre
amb la voluntat de generar encaixos solids i coherents, vetllant tant per les necessitats de |?empresa com pel

desenvolupament professional de cada candidat/a.

Si busques una nova oportunitat i vols que la teva candidatura sigui valorada amb criteri professional, rigor i mirada humana,

a Organigrama t?hi acompanyem.



