infofeina
GESTOR/A DE PUNT DE VENDA OFF TRADE (SECTOR BEGUDES)

Ref.204910 - 20/10/2026 - Provincia Girona

Funcions i requisits de la vacant

Des de Paul Marlex col-laborem amb una empresa del sector de les begudes que busca incorporar a un/a gestor/a de punt de venda amb habilitats

per generar negoci als diferents punts de venda de Catalunya, maximitzar la visibilitat de la marca, assegurar la presencia del portafoli als punts de

venda del canal de gran distribucié i retail.

Quina seria la teva missi6 a I?empresa?

La persona seleccionada formara part de [?equip comercial i reportara al director del departament. S?encarregara de dur a terme les segiients

tasques de manera autonoma i en col-laboracié amb altres departaments:

Planificaras i executaras les rutes comercials estrategiques per cobrir el territori assignat.

Garantitzaras el 100% de la preséncia del portafoli acordat, evitaras |?esgotament d?estoc, controlaras la rotacio (FIFO) i optimitzaras el facing en

posicions d?alt impacte visual.

Negociaras en el punt de venda segons ubicacions amb encarregats i responsables.

Introduiras i desenvoluparas la marca en franquicies, aixi com també donant suport a la Direccié OFF Trade en negocis clau.

Col-locaras material promocional (PLV), verificaras preus de venda i implementaras les campanyes comercials definitives.

Registraras |?activitat diaria, KPIs i informaras de la competéncia a través de |?aplicacié interna.

Que s?ofereix?

Empresa consolidada amb contracte indefinit.

Incorporacié a un projecte en creixement amb possibilitat d?agafar més responsabilitats a nivell de gestié directa de clients.

Vehicle d?empresa, eines de treball i retribucié competitiva (fix + variable).



Treballar amb un producte de qualitat i de proximitat.

Ambient estable, proper, organitzatiu i rigoros.

Horari flexible.

Ets el/la candidat/a ideal si...

Tens experiéncia previa com a GPV o gestor comercial en el canal OFF Trade i/o canal HORECA.

Disposes d?una alta capacitat de negociacio, ets proactiu/va i estas orientat/da a objectius.

Domines eines digitals de reporting i eines de ofimatica.

Disposes de carnet de conduir B en vigor.

Tens disponibilitat per seguir una ruta en diferents punts de Catalunya.

Resideixes idealment a Girona o Barcelona.

Condicions que ofereix I'empresa

Jornada:  Jornada completa
Horari: Horari flexible de dilluns a divendres
Perspectiva de la feina:  Pla de carrera i estabilitat

Previsio d'incorporacio:  Immediat

Adarivenir
Fix+variable
Estudis
Es valorable Grau amb titulaci6 Economia
Grau amb titulacid6 Administracié i Direccié d'Empreses
Cicles Formatius de Grau Mitja amb titulacié6 Comerg i Marqueting
Cicles Formatius de Grau Superior amb titulaci6 Comerc i Marqueting
ldiomes

Catala - C2 - Expert (Imprescindible)
Castella - C2 - Expert (Imprescindible)

Professions de la feina

Comercial

Experiencia laboral




Es valorable Experiéncia en vendes en canal Horeca, Off trade, Sector alimentacio, etc.
Nivell d'experiencia:  Tecnic / Especialista

Anys d'experiéncia: 2 anys

Carnets

B

Empresa

Empresa: Paul Marlex

Sector: Auditoria / Gestoria / Assesoria / Consultoria / Legal

Descripcio:  Consultoria en RRHH especialitzada en la seleccié de carrecs intermitjos i directius



