
Informació i venda. Atenció al client.
Ref.196663 - 27/07/2025 - Comarca Alt Empordà

Descripció de l'oferta

Empresa dedicada als creuers turístics i activitats marítimes. Es necessita persona amb do de gent, simpatía per informació i venda.

Funcions i requisits de la vacant

Estem buscant un Agent d'Atenció al Client i Venda de Tiquets per unir-se al nostre equip. Les responsabilitats principals inclouran atendre als

clients, gestionar les vendes de tiquets per a les nostres activitats marítimes, coordinar les reserves i proporcionar informació sobre els nostres

serveis. Busquem a algú amb excel·lents habilitats de comunicació, orientació al client i capacitat per treballar en un entorn dinàmic i emocionant. I

amb coneixament d'idiomes.: CATALÀ, CASTELLÀ, FRANCÈS, ANGLÈS.

Condicions que ofereix l'empresa
Jornada: Jornada completa

Horari: Horari partit

Perspectiva de la feina: 2-3 mesos

Previsió d'incorporació: 15 dies

Estudis

És valorable Sense estudis amb titulació Sense estudis

Llicenciat amb titulació Administració i Direcció d'Empreses

Certificats Professionals amb titulació Activitats de venda (COMV0108)

Certificats Professionals amb titulació Caixer/a (COMF10)

Cicles Formatius de Grau Superior amb titulació Comerç i Màrqueting

Certificats Professionals amb titulació Gestió comercial de vendes (COMT0411)

Cicles Formatius de Grau Mitjà amb titulació Comerç i Màrqueting

Diplomatura amb titulació Ciències Empresarials

Certificat escolaritat amb titulació Certificat escolaritat

EGB amb titulació EGB

Graduat escolar amb titulació Graduat escolar

Grau amb titulació Turisme

Diplomatura amb titulació Turisme

Idiomes
Francès - B2 - Avançat (Imprescindible)

Anglès - B1 - Intermedi (Valorable)

Castellà - B2 - Avançat (Valorable)

Català - B2 - Avançat (Valorable)

Professions de la feina

Caixer/a

Comercial

Encarregat/da d'establiment turístic



Altres requeriments
Do de gent, simpatia, idiomes.

Empresa
Sector: Altres empreses de serveis

Descripció: Activitats turístiques i oci marítim .


