infofeina
TECNIC/A COMERCIAL (AILLAMENT TERMIC)

Ref.198280 - 24/09/2025 - Comarca La Selva

Descripcio de l'oferta

T?apassiona el mon de les vendes i vols sentir que el teu esforg té un impacte real en el creixement dels clients i de [?empresa?
Si gaudeixes d?entendre les necessitats dels teus interlocutors, establir relacions de confianga i oferir solucions técniques que

aportin valor, aguesta oportunitat és per a tu:

Des de Paul Marlex estem col-laborant una important empresa del sector quimic ubicada a provincia de Girona i que

actualment requereix incorporar a un/a TECNIC/A COMERCIAL:

Funcions i requisits de la vacant

T?apassiona el mén de les vendes i vols sentir que el teu esforg té un impacte real en el creixement dels clients i de [?empresa? Si gaudeixes
d?entendre les necessitats dels teus interlocutors, establir relacions de confianca i oferir solucions técniques que aportin valor, aquesta oportunitat €s

per a tu:

Des de Paul Marlex estem col-laborant una important empresa del sector quimic ubicada a provincia de Girona i que actualment requereix incorporar

a un/a TECNIC/A COMERCIAL:

Quina sera la teva missio a I'empresa?

-Establiras relacions comercials estretes amb clients actuals o potencials.

-Potenciaras les vendes en els sectors i condicions definides per assolir els objectius fixats.

-Realitzaras ofertes (revisar si el producte estandard compleix les caracteristiques tecniques sol-licitades, verificar gruix, dimensions, propietats,

mecanitzats, preu, termini, ...).

-Negociaras comandes (preu, termini, condicions de pagament, material, ...).

-Atendras telefonicament els clients per a consultes de preu, projectes, terminis, etc.

-Faras el seguiment de I?evoluci6 del mercat i dels preus de la competéncia.



Qué et podem oferir?

-Formar part d?una empresa reconeguda dins del seu sector.

-Salari competitiu fixe mes variable en funcié d?experiéncia i coneixements aportats.

-Disposaras de tots els recursos necessaris, com cotxe d?empresa, mobil, ordinador, per tal de poder realitzar correctament el teu dia a dia.

-Contracte indefinit directe per empresa.

-Horari central de 8h a 13h i de 14h a 17h.

-Projecte estable.

Queé necessitem de tu?

-Busquem una persona amb bona base técnica, que tingui passié per las vendes i tingui ganes de formar part d?un projecte motivador que li proposi

reptes diaris.

-Minim 2 anys d?experiéncia en venta tecnica, idealment en venta d?aillament térmic o similar.

-Molt valorable grau en enginyeria industrial, energia o edificacio.

-Disponibilitat per viatger a nivell nacional.

-Molt valorable domini d?anglés minim nivell B1.

-Ganes d?aprendre i créixer professionalment.

Condicions que ofereix I'empresa

Horari: De 8h a13hide 14ha17h.
Perspectiva de la feina:  Projecte estable.

Previsi6 d'incorporacio: 15 dies

Estudis




Es valorable Grau amb titulacid Enginyeria Quimica

[diomes

Catala - C2 - Expert (Imprescindible)
Castella - C2 - Expert (Imprescindible)
Anglées - B1 - Intermedi (Valorable)

Coneixements necessaris

Word

Professions de la feina

Agent comercial

Experiencia laboral

Es valorable Molt valorable experiencia en venda d'aillament térmic.
Nivell d'experiencia:  Tecnic / Especialista

Anys d'experiéncia: 3 anys

Carnets

B

El vehicle propi es valorable

Empresa
Empresa: Paul Marlex
Sector: Auditoria / Gestoria / Assesoria / Consultoria / Legal

Descripcio:  Consultoria en RRHH especialitzada en la seleccié de carrecs intermitjos i directius



