
Tècnic/a Comercial Exportació - Anglès i Francès
Ref.201475 - 01/05/2026 - Comarca Gironès

Descripció de l'oferta

Empresa consolidada dins el seu sector, busca incorporar un/a Tècnic/a Comercial d?Exportació per impulsar el creixement del negoci a nivell

internacional, especialment a França i altres països de la Unió Europea.

Es busca un perfil amb experiència en vendes, amb capacitat per gestionar projectes, bona orientació al client i habilitats de negociació. Es valorarà

formació en àmbits com comerç internacional, enginyeria o ciències ambientals.

És imprescindible un nivell alt de francès i anglès, i disponibilitat per viatjar de manera puntual (aprox. 3 dies al mes -2 nits fora de casa- per Europa,

especialment per França).

Funcions i requisits de la vacant

-Fidelitzar clients i fer seguiment postvenda

-Participar en la definició de plans comercials i objectius

-Assessorar tècnicament els clients en la selecció de solucions

-Desenvolupar i gestionar l?activitat comercial internacional en entorns B2B

-Prospectar nous clients i obrir mercats, especialment a França i Europa

-Seguiment i gestió d'oportunitats comercials des de la detecció fins al tancament

-Coordinar-se amb diferents departaments per garantir un servei òptim

-Representar l?empresa en visites comercials i esdeveniments professionals

Condicions que ofereix l'empresa
Horari: Dilluns a dijous (franja de 7:30 a 18:00) i

divendres intensiu (7:30 a 15:00)

Perspectiva de la feina: Contracte directe d'empresa i totalment

estable

Previsió d'incorporació: 15 dies

Salari: Salari fix (al voltant de 26.000 €) més variable segons objectius (3.000 ? 6.000 €).

El salari es negociable

Segons Vàlua

Altres dades a destacar: - Jornada intensiva durant l'estiu

- De dilluns a dijous es treballen  8'30h i divendres 6h

Estudis

És valorable BUP amb titulació BUP

COU amb titulació COU

Certificats Professionals amb titulació Gestió comercial de vendes (COMT0411)

Certificats Professionals amb titulació Activitats de venda (COMV0108)

Grau amb titulació  Empresa internacional



Grau amb titulació  Administració i Direcció d'Empreses

Cicles Formatius de Grau Superior amb titulació Comerç internacional

Cicles Formatius de Grau Superior amb titulació Comerç i Màrqueting

Cicles Formatius de Grau Mitjà amb titulació Comerç i Màrqueting

Idiomes
Català - B2 - Avançat (Imprescindible)

Castellà - B2 - Avançat (Imprescindible)

Anglès - B2 - Avançat (Imprescindible)

Francès - B2 - Avançat (Imprescindible)

Professions de la feina

Assistant comercial

Comercial Backoffice

Comercial d'exportació

Experiència laboral
És valorable Es requereix un mínim d'experiència de 3 anys en treballs similars: comercial / venda B2B

-Bon domini de l'ofimàtica

-Experiència fent ús de CRM

Nivell d'experiència: Tècnic / Especialista

Anys d'experiència: 3 anys

Carnets
B

El vehicle propi es valorable

Altres requeriments
Empresa situada en un polígon industrial, zona compresa entre Banyoles, Girona i Celrà

Empresa
Empresa: ORGANIGRAMA

Sector: Recursos humans: selecció de personal ? headhunting

Descripció: A Organigrama som una empresa de selecció de personal amb més de 30 anys d?experiència connectant talent i empresa.

 

En inscriure?t a aquesta oferta, el teu CV serà revisat pel nostre equip de consultors especialitzats, que valoraran la teva

trajectòria professional, les teves motivacions i el teu potencial de creixement, així com l?encaix amb els requeriments

específics del lloc de treball.

 

Al llarg de la nostra trajectòria hem avaluat més de 150.000 candidatures en més de 20.000 processos de selecció, sempre

amb la voluntat de generar encaixos sòlids i coherents, vetllant tant per les necessitats de l?empresa com pel

desenvolupament professional de cada candidat/a.

 

Si busques una nova oportunitat i vols que la teva candidatura sigui valorada amb criteri professional, rigor i mirada humana,

a Organigrama t?hi acompanyem.


